让我说声谢谢你
尊敬的各位领导、亲爱的同事们：

    大家晚上好！我今天的演讲题目是《让我说声谢谢您》。非常感谢公司给我这个机会表达我的感恩之情，同时也感谢领导的信任和同事们的支持。
回首初与勤基结缘的日子，那是 2010 年的夏天，刚走出校门的我，离开了故土来到了一个陌生的城市，那时的我尤如一棵稚嫩的小苗，在莫大的阔地里搜寻着一个温暖置身的地方。就在我四处寻找，焦急等待的时候，勤基给了我一个温暖的怀抱，让我有幸成为了一名勤基人。来到公司后，我便化作勤基的一滴水，与集团的同事们并肩作战，为集团的发展而努力拼搏。在公司，我收获了很多，我的成长离不开身边领导、同事们的帮助和指导，集团的每一个人都是我的老师，非常感谢大家在工作和生活中给我的帮助，也希望能借着今天这个机会表达我对大家最诚挚的谢意！
首先我要感谢勤基集团，因为勤基是我们幸福生存的家园,我们每个人在为企业奉献着青春和智慧的同时,企业也在为我们提供自我发展的空间和实现自我价值的平台。在这个平台上，我们在增长着阅历,丰富着自我,实现着人生的价值；在这个平台上，我们用激情点燃着理想，因此,我们应该感谢企业,感谢企业培养我们, 感谢企业给予我们一片展示自我的天地。就让我们在勤基集团的带领下阔步向前，让我们与勤基一同前进！
今天我还要感谢我们尊敬的胡总，在没有参加工作时，我一直以为在企业里，公司的董事长都是脱离员工这个群体的，可是来到勤基我改变了这个看法，因为在这里我们的董事长对员工很亲切，有问题时他会亲临指导，就拿我现在的工作--采购会来说，这是一个新的服务产品，由于刚刚推出，所以我对这方面还不是很了解，也不知道该如何进行采购会上的搓盘，就在我为之发愁的时候，胡总亲自来到我们部门，就坐在我旁边全程指导我该如何促进买卖双方交流，因为有了胡总的指导，我对采购会有了更深刻的认识，我知道了我们不仅仅是给买卖双方提供一个交流的平台，更重要的是通过我们的平台和搓盘促使他们会后合作、成交，这才是我们最终的目的。虽然我现在还不能够很自如的把控整个采购会，但是也不像之前那样茫然了，所以我要感谢胡总在我迷茫时给予的指引，让我豁然开朗！胡总，让我说声谢谢您！
其次我要感谢的人是helen。时光荏苒，回首在公司工作的一年里，无论是工作还是生活，都离不开helen对我的关怀和照顾。记得当初刚来百能时，对于PCB什么都不懂，拿起电话都不知道该从哪里说起，根本不知道该如何与客户沟通，那个时候，我觉得压力很大，信心大大受挫， helen看出了我的低落和彷徨，她鼓励我、给我加油打气，她告诉我接触新事物都是会遇到困难的，关键要看你用什么样的心态去面对，只要坚持不放弃，相信什么坎坷都会过去的。后来她耐心的教我如何判断客户是否用到线路板，怎样挖掘客户的需求，如何对客户进行维护，还有在遇到客户拒绝时该怎样调整心态。她说，要想让客户接受你、跟你合作，首先你要对你的产品充分了解，你要专业，只有这样客户才会信服你、认同你，他才会配合你。于是我每天下班回家学习线路板的知识，努力让自己尽快走出线路板文盲这个圈子，功夫不负有心人，通过我的学习，我终于跻身到了另一个阶层，对于线路板我已经不是过去的一问三不知，有了对业务知识的了解，我就像吃了盖中盖，拿起电话手不抖了，说起话来有条理啦，就连跟客户沟通都顺畅多啦！这都要感谢helen传授给我那么多宝贵的工作经验，也正是她的言传身教使我见贤思齐，而我也由衷的感觉到有一位好的领导是一件多么幸福的事情，虽然说大恩不言谢，但是我还是要说一句：谢谢您，亲爱的helen。
感谢身边有一些这样的领导和同事，你们给了我温暖和快乐，给了我关心和照顾，忠心的感谢你们一路走来的支持与帮助！感恩的同时也为你们祝福！在座的每一位勤基人，让我们以“勤为业之基，誉为商之魂”的诚实理念，立足本质，践行忠诚事业，追求更好的信念，从一点一滴做起，从身边事情做起，常怀感恩之心，为全力实现集团公司的和谐发展发一份光、散一份热，我相信: 只要我们每一个勤基人都能怀揣一颗感恩的心，我们的勤基就会充满温馨；只要我们长存一颗感恩的心，我们一定会创造出勤基更绚烂的明天！
我的演讲到此结束，谢谢大家！
